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Painel Autorregulacdo

7,4 mil corretores no Pais. Seja por compras de companhias
com o objetivo de aumentar de tamanho; grandes que se jun-
taram e, o mais interessante, € que varias corretoras de dife-
rentes portes se unirem, em diversos modelos de estrutura
societdria para se tornarem um player maior. Talvez o maior
exemplo que temos € a Brasil Insurance”.

Talk show com entidades

A dificuldade em atrair e reter talentos foi um dos tdpicos
abordados por Robert Bittar, no ultimo painel do Congresso.
“O mercado jd estd sentindo o custo em atrair e reter talen-
tos e € uma preocupagao da Escola Nacional de Seguros
formar mao de obra de qualificada”, disse.

Mercado que, por sinal, é extremamente saudavel. “A re-
alidade de solvéncia no Brasil ¢ uma das melhores do mundo,
extremamente precisa. O mercado segurador brasileiro é
demasiadamente sauddvel e forte”, afirmou Patrick de
Larragoiti Lucas, vice-presidente da CNseg.

Marco Antonio Rossi, presidente da Fenaprevi, analisou
que o aumento da longevidade, bem como o da nova classe

Painel Politico

de consumidores traz a necessidade em desenvolver novos
produtos.

Visdo que também € compartilhada por Marcio Serda de
Araujo Coriolano, presidente da Fenasatide, “hd uma grande
oportunidade de crescimento dos segmentos de planos de
saude e odontolégico junto a populagdo das classes C e D
que podem estar nas micro e pequenas empresas. E preciso
ampliar os canais de distribui¢do”.

Para Armando Vergilio dos Santos Junior nao h4 davidas
que o crescimento do mercado neste ano estd diretamente
relacionado a expansdo do seguro de pessoas. “E 0 nosso
objetivo € ter uma aproximagao maior com a Fenaprevi no
desenvolvimento deste mercado.”

Especificamente sobre os trabalhos desenvolvidos pela
Fenseg, Jayme Brasil Garfinkel, presidente da entidade, des-
tacou as lutas pelas criagdes do seguro popular de automo-
vel; da aceitag@o mais facil de alguns riscos; e do fundo de
catdstrofe na Comissido de Seguro Rural. “Junto com a
Fenacor, n6s fizemos uma proposta para a regulamentagao
do seguro popular de automdvel, que depende agora da apro-
vagao do projeto de lei de regulamentacdo dos desmanches”.

———

O préximo
Congresso sera
realizado entre os
dias 10 e 12 de
outubro de 2013,
no Rio de Janeiro. §
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Congresso de Saude é realizado pela 1% vez

urante o I Congresso de
Satdde Suplementar, rea-
lizado simultaneamente
ao Congresso Brasileiro,
temas como a expansao do segmento
e 0 espaco que ainda hd a ocupar, bem
como os desafios para atender uma de-
manda de consumidores que desejam
beneficios foram levadas ao publico.

“A sadde suplementar vive um mo-
mento importante, ndo somente pelo crescimento, mas pela
competéncia em atender 46 milhoes de usudrios de planos
de satide e 15 milhdes de odontologicos”, disse Marcio Serda
de Araujo Coriolano, presidente da Fenasauide.

Sobre as oportunidades ao corretor, Coriolano, que € pre-
sidente da Bradesco Saude, ressaltou que principalmente nas
pequenas e médias empresas em que o nivel de exigéncia é
menor, se comparado as grandes companhias que agregam
também servicos, o corretor pode trabalhar com o produto.

Apesar de muitas seguradoras ndo ofertarem mais planos
de sadde individuais, Paulo Barbanti, diretor presidente do
grupo Intermédica/Notredame, afirmou que esta lacuna esta
sendo ocupada por outros players. “Quem tem servigo pro-
prio, verticalizado, trabalha na preveng¢ao de saide consegue
ofertar, como € o caso de operadoras e cooperativas”, citou.

Na avaliagc@o de Newton Pizzoti, diretor da Porto Seguro
Saude, apesar da complexidade do produto, as operadoras
e seguradoras estdo preparadas para capacitar os correto-
res, profissionais esses que sdo de total relevdncia na
comercializacdo de produtos, conforme a sua avaliacdo .
“Em média, 10% das pessoas tém sinistros por ano e, tam-
bém em média, cada beneficidrio tem 20 utilizagdes por ano,
o que requer a intermediacdo do corretor. Além disso, hd a
questdo do reajuste que também € importante para a opera-
dora e seguradora ter um intermedidrio.”

No segmento de planos odontolégicos, Randal Zanetti,
diretor presidente da OdontoPrev, analisou que dos 16 mi-
lhoes de beneficiarios, cerca de 2 milhdes sao de planos
empresariais. “A maior parcela € de individuais e o grande
potencial para este mercado estd na classe C”, afirmou.

Cenario propicio ao satde

Atualmente, 146 milhdes de brasileiros nao possu-
em planos de saude e odontolégicos, fato que repre-

A FenaSaude

Painel teve participagao dos corretores
que atuam no mercado de saude

senta boas oportunidades de comercializacdo aos cor-
retores. Outras questdes favordveis ao ramo sdo o
crescimento econdmico € a maior especializacdo das
operadoras e seguradoras, na opinido de Farias Perei-
ra de Souza, da PrevQuali.

Em relagao a distribui¢ao dos beneficidrios do se-
guro saude, Souza explica que a maior parte, 30 mi-
Ihdes, estd concentrada na regido sudeste, seguida da
regido sul, com 6 milhdes, e nordeste, com 5,8 milhdes
de beneficidrios.

Ele orienta que os profissionais do ramo mantenham-
se informados sobre as constantes atualizagdes do setor,
como novos procedimentos. Além disso, a realidade do
segmento exige que os corretores tenham visao de res-
ponsabilidade compartilhada com seguradoras ¢ opera-
doras, e exercam papel consultivo junto aos segurados.

Eliezer Athias, da EV Corretora de Seguros, enxerga
boas oportunidades para corretores nos planos coleti-
vos por adesdo e coletivos empresariais. Em sua opi-
nido, parcerias com administradoras de beneficios ou
até mesmo comercializagdo via administradoras tam-
bém sdo bons nichos aos profissionais.

Aqueles que se interessam por essa comercializacio,
Athias alerta que é necessdrio contar com advogados
especialistas no ramo de pessoas, contadores especifi-
cos, além de observar as atualizagdes impostas pela
Agéncia Nacional de Saide Suplementar (ANS).

Leia mais na Cobertura Digital: Diante de desafi-
os e oportunidades, XVII Congresso Brasileiro dos
Corretores de Seguros é encerrado em Brasilia -
http://migre.me/6gdHO
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